
CONTATTI
88046, Lamezia Terme

3475066100

ferdinandopla@libero.it

b

CAPACITÀ E COMPETENZE

COMPETENZE
LINGUISTICHE

Italiano: Lingua madre

B2Inglese:

Intermedio superiore

B2Francese:

Intermedio superiore

A1Tedesco:

Principiante

INFORMAZIONI
AGGIUNTIVE

PROFILO PROFESSIONALE

Dirigente ambizioso con una comprovata storia di successi ottenuti nel

corso della sua pluriennale esperienza nel ruolo ha dimostrato di essere in

grado di guidare e sostenere il miglioramento continuo di tutte le aree di

operatività aziendale allo scopo di accrescere gli utili e razionalizzare i

sistemi interni. Fortemente motivato a far crescere i profitti attraverso

l'applicazione di strategie multisettoriali. Sempre alla ricerca costante di

nuove opportunità di business che possano essere affiancate sia a

sostegno del core business principale dell'attività, ma anche come spin

off aziendali in altri settori per diversificare gli ambiti di influenza.

ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI

Imprenditore 02/2008 - Attuale

BP Management sas - Lamezia Terme

Consiogliere d'Impresa 07/2017 - 05/2022

Golden Group spa - Bologna

Agente rappresentante di commercio 10/2003 - 01/2013

Errebian spa - Roma

Agente rappresentante di commercio 07/2001 - 09/2003

PF sas - Catanzaro

Agente della guardia di finanza 05/1999 - 05/2000

Ministero dell'economie e delle finanze - Catanzaro

Capacità di gestione economico -

finanziaria
•

Responsabilità decisionale•
Organizzazione aziendale•
Leadership organizzativa•

La mia più grande passione sin da

ragazzo sono stati gli animali in

particolare i cani. Gli stessi che mi

hanno aiutato a superare la mia

timidezza nel relazionarmi con gli altri.

Io ho ricambiato facendo negli anni

dell'adolescenza volontariato nel canile

della mia città stando a supporto

diretto di chi gestiva la struttura.

•

Ferdinando Platania

Rappresentanza degli interessi della società presso enti pubblici

provvedendo a creare collaborazioni commerciali volte alle forniture di

beni e servizi.

•

Coordinamento e ottimizzazione di tutte le attività operative e

progettuali dell'azienda.
•

Coordinamento di tutte le funzioni aziendali ai fini di assicurare il

raggiungimento degli obiettivi qualitativi e quantitativi.
•

Analisi dell'adeguatezza organizzativa, amministrativa e contabile della

società.
•

Gestione degli utili e delle riserve economiche.•
Responsabilità del controllo aziendale assicurando il rigoroso rispetto

della normativa fiscale e tributaria.
•

Consulenza ai clienti nel prendere decisioni vantaggiose e strategiche in

materia di investimenti, finanziamenti e ricerca di partner esteri.
•

Attività di ricerca clienti per incremento dei portafogli divisi per aree.•
Pianificazione del giro visite per fidelizzare il cliente e sviluppare

rapporti durevoli di fiducia e trasparenza.
•

Monitoraggio costante dei risultati ottenuti in termini di volumi

contrattuali in linea con gli obiettivi commerciali stabiliti dall'azienda.
•

Attività di ricerca clienti per incremento dei portafogli divisi per aree.•
Pianificazione del giro visite per fidelizzare il cliente e sviluppare

rapporti durevoli di fiducia e trasparenza.
•



ISTRUZIONE E FORMAZIONE

Maturità linguistica , 1992 - 1997

LIceo Linguistico "T. Campanella" - Lamezia Terme
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Autorizzo il trattamento dei miei dati personali ai sensi dell'art. 13 del D. Lgs.

196/2003 e dell'art. 13 GDPR (Regolamento UE 2016/679) ai fini della ricerca e

selezione del personale.


